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・住宅業界や建設業界にご興味のある方
・人と関りを持つことが好きな方
・家や間取りを見るのが好きな方
・企業の扱っている商品を見て、業界研究を進めていきたい方

・仕事体験を通じて、住宅業界の仕事内容や楽しさを感じていただきたいです。
　また、今後の就職活動でも必要となるプレゼンテーション能力の向上にも繋がります︕

受入に際しての選考 なし

実習内容（概要や特徴など）　
人気商品のミサワホームの「蔵のある家」は、全国で販売実績が71,000棟以上。さらにお建ていただいたオーナー様の満足度は95％
以上の住まい。
このプログラムでは学生の皆様に当社の強みである、「蔵のある家」を実際にご覧いただき、その魅力を皆さんにも体感いただきたいと思い
ます。また、皆さんにも実際に「蔵のある家」提案する営業（ホームエンジニア）の仕事を体験していただきます。

若手先輩社員にも参加いただきますので、会社の雰囲気や仕事内容など、たっぷりとお話させていただきます。

宿泊費・手当 なし 対　　象 大学院　・　大学(　　３　　　年)　・　短大　・　専門学校

どんな学生に来てほしいか/インターンシップを通して学んでほしいこと

実習場所 ミサワホーム甲信山梨支社　および展示場 実習時間 １０︓００～１６︓３０
交通費・手当等 なし 交通手段

(最寄駅・バス停など)
JR国母駅徒歩15分

昼食費・手当等 あり （駅までの送迎︓　　なし）

 その他

実習時期 2024年1月 実習日数 １日

いろいろな部署の仕事が体験できる フィードバックをもらうことができる
若手社員との交流（座談会）がある グループワークを通じて他の学生と交流がある
自分のアイデアを提案する機会がある 社長から会社のビジョンを聞くことができる

業界理解・仕事理解ができる 自己理解・自分軸の発見ができる

【インターンシップの種類】 下の4類型から選んでください　
タイプ1（オープンカンパニー）1day タイプ2（キャリア教育）2～3days
タイプ3（汎用的能力育成型）インターンシップ タイプ4（高度専門型）インターンシップ

対面実施型 就業体験含む 課題解決型 その他　
オンライン実施型 就業体験含まない 開発プロジェクト型

【特　徴】 下の項目から当てはまるものをすべて選んでください

tel 0263-25-8244

企業情報・事業内容 企業PR・特色

インターンシップ
担当責任者

所　属 総務部　総務人事課 連絡先
役　職 主任 mail Koushin_Saiyou@home.misawa.co.jp
氏　名 五十嵐大亮

業種 建設業 当社は、長野・山梨地区で地に足をつけ、地域に住まうお客様のため
に、地域の特性を理解した価値ある住宅を提供しています。

当社が扱う商品はすでに完成されたものではなく、お客様とともにつくり上
げていくものです。ミサワホームグループのディーラーである当社ミサワホーム
甲信は、長野県と山梨県を商圏に、住宅の販売、設計、施工、リフォー
ム、アフターサービスに加えて、街づくり開発、最近では特に資産活用事
業にも力を入れています。共に内陸部という山梨県と長野県。その風
土・文化などは似ている箇所が多々あり、共通の商品開発や販促活動
ができることが当社の強みです。

設立 昭和62年7月9日
資本金 １億円
従業員数 ２０５名

事業内容

住宅の建築工事請負ならびに設計監理
住宅の分譲販売ならびに不動産の販売・仲介および管理
住宅および店舗のリフォーム工事の請負、設計、施工および監理
住宅関連設備機器および家具の販売
前記に付帯または関連する一切の業務　他

インターンシップ 受入れ情報シート
企業・団体名 　　　ミサワホーム甲信株式会社

実習場所
〒400-0043 HPアドレス https://www.misawa-koushin.jp/
山梨県甲府市国母７－９－１ ☎ 0263-25-8244



時

間
10：00～12：00 13:00～15：30 15：30～16：20 16:30

実

施

・一日のスケジュールの説明

  本日の目的、体験内容をご説明します。

・事業内容の説明

 会社概要、仕事内容

 特に営業職の仕事について、

 若手社員より具体的に説明します。

・ミサワホームの住まいの技術、商品説明

 展示場を見学するに先立って商品に

 ついて理解してもらいます。

・先輩社員への質問会

・先輩社員との昼食会

 会社の雰囲気や仕事内容がわかるよう

 たっぷりとお話させていただきます。

・展示場見学

 実際の住まいを体験していただく

 まずはミサワホームの住まいを知ってもらう

 そのうえで、自分ならこの住まいをお客様に

 どのように提案するか、考えてもらいます。

・発表

 それぞれでプレゼンテーション資料を作成し、

 １人５分程度で参加している学生及び社員の前で

 発表してもらいます。

・フィードバック

 1人1人に対してプレゼン

テーションのよかった点を

フィードバック。

・実際の営業社員はどのよう

に提案しているか、営業ツー

ルを用いて実例を紹介。

・一日のまとめ

テ

キ

ス

ト

等

インターンシッププログラム（タイプ1）

テーマ：「蔵のある家」を提案する1day仕事体験

オリエンテーション 情報共有 体験 発表 フィードバック まとめ
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